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TALLER 'VENTA Y EXPORTACION EN LOS MARKETPLACES

AMAZON Y ALIBABA DESDE LA PRACTICA'

LUGO | 13 DE NOVIEMBRE DE 2018 | De 10:00 a 12:00 h.| Posibilidad de reuniones bilaterales posteriores

Los marketplaces se consolidan como tendencia en mercados electrénicos y concentran gran
parte del negocio del comercio electrénico.
y conocer sus escenarios digitales, modelos de negocio y principales

caracteristicas, es clave estratégica de competitividad global.

La Confederacién de Empresarios de Lugo organiza, en el marco del proyecto
INTERNOVAMARKET-FOOD, un taller informativo con el objetivo de ofrecer una vision préactica
de los mercados electronicos como herramienta de marketing y ventas, llamando la atencién
sobre aquellas cuestiones que deben tenerse en cuenta para tener éxito en canales como
Amazon o Alibaba, no exentos de complejidad. Dirigido a directivos y mandos intermedios de
todas las areas de la empresa relacionadas con estrategia, desarrollo de negocio internacional LUGAR

ocesos de marketin entas.
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Pza. Santo Domingo, 6-8, 22 Planta

Programa

i 27.001 LUGO
O TIPOLOGIA DE MARKETPLACE Y MODELOS DE NEGOCIO

RELACIONADOS. FUENTES DE INFORMACION.
Puerta Nueva e

O CLAVES Y MODELOS PARA VENDER Y EXPORTAR EN FEL (Muralla Romana)
MARKETPLACE DE AMAZON UE (MODELO PANAEUROPEO)
O ALIBABA.COM, EL MERCADO ELECTRONICO B2B MAS GRANDE DEL . Centrohistérico de Lugo @)
MUNDO. ;QUE VENTAJAS TIENE SER GOLD SUPPLIER? Casa de los Mosaicos @
O OTROS CANALES ESTRATEGICOS. SOLUCIONES ALTERNATIVAS A

LOS MARKETPLACES LIDERES.
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0 CONCLUSIONES Y COLOQUIO. MAS INFO E INSCRIPCIONES

www.cel.es

Ponente

comercioexterior@cel.es

, economista, Master en Gestién Internacional y Comercio Exterior,

Tel. 982 23 11 50
profesional de marketing internacional con dilatada experiencia en servicios de

internacionalizacién digital. Project Manager de INYCOM, multinacional de soluciones y

servicios tecnoldgicos y digitales.

REUNIONES B2B DE 20’ CON EL PONENTE Y TECNICOS ESPECIALIZADOS EN MARKETPLACE DE
INYCOM AL FINALIZAR EL TALLER (A CONCERTAR PARTIR DE LAS 12:00 H.)



https://www.inycom.es/

