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TALLER PROGRAMA REI:

Revision Estratégica orientada a la

Internacionalizacion paralas empresas
agroalimentarias de la eurorregion.

MIERCOLES, 12 DE JUNIO / 89:00 HORAS / sede de la GEO

Programa

Descripcion:
{Puede usted renunciar a que un experto en direccion de empresas de reconocida valia venga a

comentar con usted personalmente como esta su situacion estratégica, si esta bien posicionado y
si lainternacionalizacion le puede convenir?

Eso es lo que estamos consiguiendo a través del programa REI (Revision Estratégica y Orientacion
hacia la Internacionalizacion), programa especificamente dirigido a las empresas agroalimentarias
de la Eurorregion (Galicia - Norte de Portugal).

{Verdad que le gustaria tener a un experto reconocido, hablando personalmente con usted de su
empresa y discutir con él sus pensamientos de presente y futuro de hacia donde puede y debe ir
su empresa, de como pueden mejor posicionarse en este mundo tan abierto donde oportunidades
y peligros vienen del exterior? Saber de qué forma aprovechar las oportunidades que vienen de
fueray como construir un camino de bajo riesgo para aprovecharlo. ¢Verdad que merece la pena?

Financiacion:

Y ademas, el coste de esa intervencion esta financiado por la UE y el FEDER, a través del programa
de Cooperacion Transfronteriza Galicia - Norte de Portugal, POCTEP de la Union Europea, y se
desarrolla en el marco del proyecto “INTERNOVAMARKET-FOOD", para toda la eurorregion. Una
aportacion valiosa para mejorar la competitividad y rentabilidad de su empresa.

Fases:

Somos conscientes de que no es facil dirigir y tomar decisiones en una empresa con un entorno
tan turbulento y problematico. No sabemos si lo que fue bien ayer seguira siendo bueno en el
futuro y, hacia donde debemos dirigir nuestros esfuerzos para poder conseguir un futuro mejor.
Quién mejor que un experto, para explicarle las fases y el sistema de trabajo de este programa:

1* Fase: Taller colectivo e interactivo con presencia de empresas agroalimentarias, tanto
empresas exportadoras como no exportadoras que deseen iniciarse en procesos de
exportacion.

En este taller se realiza fundamentalmente una sesion colectiva, dirigida por el experto en
estrategia empresarial Jesus Albizu, que permite una reflexion y autodiagnostico individual
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especialmente orientada hacia el planteamiento de las lineas maestras de estrategia que la
empresa debe decidir para orientar su gestion diaria y cotidiana.

El taller tiene una duracion de seis horas y cada uno de los participantes debe obtener, bajo la
direccion del profesional senior, director del programa, una vision de sus alternativas vy
decisiones estratégicas siempre a nivel privado e individual.

2° Fase: Sesion de trabajo personalizado con las empresas participantes en el programa: se
establece una reunion individual y confidencial entre el participante y el experto para completar
su diagnostico de revision estratégica y de orientacion hacia la internacionalizacion. Esta
reunion, de no mas de dos horas de duracion, puede ser realizada, bien en el mismo dia en el que
se realice la primera fase si la agenda de trabajo lo permite, o bien ser realizada en una fecha
posterior que se indicara para completar el analisis. Con todo ello, la empresa recibe una serie de
recomendaciones sobre su posicion competitiva, sus alternativas estratégicas y su diagnostico
de potencial de exportacion.

37 Fase: Analisis e informe de situacion que cubre los diferentes aspectos:
« Analisis de la Empresa y Posicion Competitiva
« Situacion Estratégica. Alternativas

» Diagnostico de Potencial de Exportacion

4? Fase: Conversacion Estratégica con el Director del Programa: La empresa si asi lo desea,
tendra una conversacion para que a partir del analisis previamente realizado, exista un
intercambio de recomendaciones para que la empresa mejore su estrategia y su situacion cara
a la internacionalizacion.

En definitiva, ayudarle a saber donde esta su negocio, hacia donde puede ir, y que caminos le
convienen junto con qué riesgos tienen que resolver, y también, como aprovechar la
internacionalizacion, saber de qué forma le puede interesar y cual es el camino mas adecuado para
conseguirlo, de acuerdo siempre a sus circunstancias especificas.

Animese a participar en esta primera fase. Alli podra tomar la decision de seguir adelante en el
programa si lo considera conveniente y positivo para su empresa.
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